
项目名称+一句话（目标愿景） 
从项目标题看冠军相 

（例如：巫师编程—中国创造力编程领导者） 
如：领导者、开创者、定义者、先锋等 

参赛组别 

参赛省份 

所属高校 

联系信息（姓名/联系方式） 

封面 



 

项目概述  
项目亮点、优势展示 

如：技术独创性、专利数量、团队实力、 
市场份额、意向订单、融资等 

 
第一页将项目的优势亮点展示出来，吸引评委的目光与关注。非常重要！！！ 

正文 



第一部分       痛点分析（1-2页） 

Why？Why Now？ 

分析市场痛点、现状和背景 

主要内容： 

1、讲清楚项目的行业背景（细分行业），规模（用数字说明一切）、发展趋

势等    （注意分析要具体可信，与所要做的事要紧密相关，避免空泛论述） 

 

    2、描述在目前的市场背景下，你发现的痛点或需求点/机会点 

（在分析=痛点时，如已有解决相关痛点的产品或服务，简要分析已有的产品或服务存在的不

足，表明当前的商业机会）  

正文 

 



第二部分 解决方案（3-8页） 

一、讲清楚你要做什么 

 

 一两句话讲清楚产品及方案 

1、有什么样的解决方案或产品，解决什么痛点 

（你的方案或者产品是什么，提供了怎样的功能？ ） 

 配上产品原型设计图（实物图）、功能示意图或简要流程框图，简要文字辅助说明。 

2、关于内容，有两点需要注意： 

a、不要追求大而全，要专注聚焦，解决这件事中的某一个关键问题 
b、不建议盲目跟风，追随投资热点 

正文 

 



 

1、技术优势，丏利、科研等，国内国际排名，业内排名 

2、资源优势（为什么这件事情你能做，而别人不能做？或者为什么你能比别人干得好？
你的特别的核心竞争力是什么，你与众不同的地方是什么？比如学校支持的啊，政府

支持啊，行业垄断啊） 

3、口碑优势，目前已经达成里程碑（产品、研发、销售等关键环节的进展，尽量用数
据） 

4、团队优势，技术科研型团队可作为优势介绍 

5、竞品分析对比：国内外同类产品（做关键维度的全参数和价格等元素的对比分析。
一定要客观、真实，优劣势可能都有） 

 

  

二、讲清楚优势 

正文 



1、市场规模及容量 （ 细分目标市场，引用相关的权威数据、注明出处），突出本项目的前景。 

2、说明你未来将如何挣钱，即你的商业模式，你的产品将面对的用户群是谁,针对这个用户群，你所采

用的有效（结果说明一切）营销方式。营销方式要真的能落地，能执行，能赚钱。说明盈利模式（成本、

售价、盈利空间等） 

3、目前已经达成里程碑合作案例（总共有几家，总收入，年限，产品、效果反馈等关键环节的进展，

用数据说明） 

正文 

第三部分 市场分析（6页左右） 

  

 



  

   

 

 

  

  

第四部分 财务预测与融资计划（1-2页）

1、财务预测：未来6个月--3年的财务预测，总收入，总支出（场地，人员，固定成本，生产成本

等），利润，最后持续盈利。（创意组1-2年预测数据、创业组前2年及未来3年财务预测）

2、融资：目前的股权结构（创意组）、估值（创业组）（最好简述估值逻辑，是基于市盈率（5-

10-40）*12个月的利润，还是基于市销率*销售收入，还是基于对标等方式算出来的）

3、需要多少钱，释放多少股份，用这些钱干什么？达成什么目标？（写1年的融资即可，不建议

写未来3年，甚至5年的财务预测，除非是已经非常成熟的项目）

4、之前的融资情况（如果有的话）

 

 

正文



 

1、战略布局：根据市场的情况，分阶段战略布局说明。 
 
2、发展预测：1年的发展预测情况 

 

第五部分 战略规划（1页） 

   

正文 



第六部分 项目团队（2页） 

  

主要内容： 

1、讲清楚团队的人员组成、分工和股份比例（照片+岗位、介绍，突出创始人） 

2、团队要有合理分工，人尽其职，需要介绍团队主要成员的背景和特长（强调个人的能力（专

业）适合该岗位，团队的组合适合创业项目） 

3、指导老师说明（说明指导老师的技术背景、创业经历等，行业顾问一定要权威人物） 

4、说清楚你们团队的优势（要让人相信为什么这个事情你们这个团队来做，会更靠谱，会更容

易成功。如果是科技成果转化项目，有必要说明老师在团队中的角色） 

正文 

 



结束语 
铿锵有力，紧扣内容 

情怀与愿景齐飞 

封底 



其他建议 

用一两句最具诱惑力的话概括公司的经营内容，也就是投资亮点。 

用一两句话来介绍公司的产品或服务，以及他解决了用户什么痛点问题。 

用一两句话来清晰的描述公司的商业模式——盈利模型。 

用一两句话来描述公司行业及细分领域、巨大的市场规模及美好的发展前景。 

用一两句话来描述公司相对于竞争对手的核心竞争优势。 

用一两句话来陈述公司本轮期望的融资金额及主要用途。 

用几句话来展示创业者和核心管理团队的背景及曾经取得的相关成就。 

用一个图表来展示公司的财务状况和未来财务的预测。 

  



说在最后的话 

1、该模板中的主要内容是项目的内容要素，建议务必在各自项目材料中进行体现。至于每部分

（每页）的现有标题，仅供参考和说明使用，各项目可自行发挥。 

2、投资人很看重商业计划书的PPT，以此来判断创业团队的综合素质。因此，第一印象非常重

要。一份逻辑清晰、文字精炼、观点鲜明、视觉美观的PPT非常重要。创业团队必须要会写和

会讲PPT，多练多讲。 

3、如果想提升PPT水平，建议多学习苹果、小米、华为、罗辑思维等产品发布或对外演讲的

PPT，包括他们的文字和视觉等。如：走技术创新路线的，突出科技感。简约、大方为主。 

4、强烈不建议封面标题直接用公司名字（尤其是对于尚未成立公司的项目），因为看公司名并

不知道你公司做什么，太不利于建立评委对项目的第一印象。 

5、PPT整体建议以导航页或目录页标题的形式，可以为路演人员提醒，不至于逻辑出错 

 

 


